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探索公众参与慈善新方式
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慈善场景公益新方式

7月 8日，来自广州的张钧将
购买的寿险“身故保险金”受益人

指定为深圳壹基金公益基金会

（简称“壹基金”），成为首个与壹

基金签订慈善保险的捐赠人，定

向支持壹基金相关公益项目。

慈善保险，是由中国再保险

集团和华泰保险经纪牵头推进，

一种慈善新业态服务模式，由中

国人保寿险和招商仁和人寿正

式落地，首批客户已完成“慈善

保险”投保。

该保单的特别之处在于加

入了慈善捐赠义务，根据保单协

议，慈善保险有两种捐赠模式：

一是身故捐赠（含意外），二是生

前捐赠。投保人每年向保险公司

缴纳相应保费，保证受益人权益

存在并逐年累加，待其身故后，

保险公司将投保人的“身故保险

金”以捐赠方式支付给其生前签

订捐赠协议的慈善组织，在不影

响投保人本身权益的同时，将这

些资源再次用于社会公益事业。

另外，如果投保人在投保期

间觉得捐赠时间较长，生前也可

实现保单的现金价值捐赠。

张钧对《公益时报》记者表

示，自己是一名法律人士，认为

这是一种新的慈善方式，购买这

份慈善保险是一种行善行为的

探索和尝试。

“现阶段，国内慈善工具还

不多，大多直接捐赠款物行使慈

善权利。偏热的‘慈善信托’、

‘DAF（捐赠人建议基金）’未形成
规模，更为前沿的‘资产证券化’

慈善方式较为遥远。”张钧说，

“慈善保险，以年度缴纳保费方

式视同捐赠，有助于培养捐赠习

惯，倡导终身慈善。”

华泰经纪人身险事业部副

总经理暴栋对记者表示，慈善保

险不是孤立的产品，而是由专属

保险产品和系列配套法律合同

组成的金融服务。保险行业的传

统规则，与慈善行为闭环之间存

在一些规则障碍，慈善保险项目

在参与者的努力下找到了解决

路径；慈善保险服务的推出，希

望搭建慈善与保险的桥梁，探讨

两者中间的交融地带，开创性做

一些理论制度探讨和研究。

慈善组织长期资金来源

按照慈善保险的定位，一是

培养捐赠人的捐赠习惯和行为，

二是给慈善组织提供长期资金。

两者有一个共同点，即保费缴纳

和身故赔付在时间上的长期性，

也是投保人对慈善组织未来资

金流的捐赠承诺。

现行《慈善法》第六十一条

规定，具有公开募捐资格的基金

会开展慈善活动的年度支出，不

得低于上一年总收入的 70%或
者前三年收入平均数额的 70%；
年度管理费用不得超过当年总

支出的 10%。
暴栋表示，这意味着每年给

慈善组织沉淀的资金不多，很难

对一个公益项目进行长期规划，

对于慈善组织可持续发展带来

压力。慈善组织、金融机构互动

合作，让慈善保险带来的长期资

金支持慈善组织，对稳健发展带

来益处。

根据慈善保险协议，满足执

行条件有两个：一是投保人缴纳

保费；二是保险公司将投保人的

保费有效运作，最终给到慈善组

织。根据现行协议，投保人缴纳

保费最长 20年，可以一次性缴
纳也可以分为 3年、5年、10年、
15年、20年的不同年限缴纳。投
保人可自行选择保费缴纳时长，

分期分年缴纳将分担捐赠压力，

或每期可以购买（缴纳）更多额

度，这样未来赔付杠杆会更大，

这意味着投保人能向慈善组织

捐赠更多的长期资金。

据暴栋介绍，慈善保险的首

批客户中有选择购买（缴纳）15年
的，也有 20年，平均在 5年或 10
年。这个时间不算太长，在投保人

预期范围内。另外，如果投保人在

5年内或 10年内发生变故，如本
来要缴纳 10年，但第 7年发生变
故，那么比例保额减少，后 3年则
不需要缴纳；前面已经缴纳的均

视同捐赠，保险公司会按照协议

将投保人理赔款全部捐赠给投保

人指定的慈善组织。

暴栋认为，保险的最大特点

就是保障周期长，长期的资金沉

淀管理和跨周期资金投资均是

保险公司扮演的长周期角色，将

保险服务于慈善，将为慈善组织

的资金带来长期保障。

据了解，“慈善保险”与普通

赠与险不同。后者基本是由慈善

组织或保险公司作为出资方，购

买保险产品直接向受益人或机构

捐赠。此时的保险产品只是一个

交付商品，类似于慈善组织执行

项目，这并不利于保障慈善组织

的长期资金来源。慈善组织要想

获得长期发展，需有更成熟的体

系，有持续的资金来源。慈善保险

的设计模式，可以让公众更安心

地长期参与，从而解决慈善组织

可持续发展面临的资金问题。

壹基金华南合作发展部高

级经理唐艺蕾表示，慈善保险作

为长期资金，是一种公众参与慈

善的新方式。“我们也期待投保

人在日常生活中参与到公益慈

善项目中来，这样投保人能够深

入了解、见证慈善资金的使用，

增加投保人与慈善组织之间的

信任。”

慈善保险能否撤销

慈善组织因投保人购买慈

善保险获得长期资金来源，慈善

保险满足了投保人捐赠意愿。慈

善保险在实施过程中受益人可

否更改，保险合同能够撤销吗？

2021年 1月 1日实施的《民
法典》第六百五十八条规定，经

过公证的赠与合同或者依法不

得撤销的具有救灾、扶贫、助残

等公益、道德义务性质的赠与合

同，不可撤销。

这意味着，如果捐赠是通过

公开承诺或签订书面协议进行

的，并且涉及公益或道德义务，

那么这种捐赠不可撤销。

2016年 9月 1日实施的《慈
善法》第四十一条规定，捐赠人

应当按照捐赠协议履行捐赠义

务，通过广播、电视、报刊、互联

网等媒体公开承诺捐赠的情况，

捐赠人应当与慈善组织或其他

接受捐赠的人订立书面捐赠合

同，如果捐赠人违反捐赠协议拒

不交付捐赠财产，慈善组织或其

他接受捐赠的人可以依法向法

院申请支付令或者提起诉讼，?请
求捐赠人履行交付捐赠财产的

义务。

唐艺蕾表示，投保人参与慈

善保险前，投保人要与保险公

司、慈善组织签署保险合同、服

务协议、捐赠合同等四份协议。

针对捐赠撤销在协议中专门有

一条“协议变更与解除”，约定了

哪些情况能够变更和解除。其中

分为捐赠者、受赠者两方面：捐

赠者变更受益人只能在慈善组

织或者项目之间进行，例如由 A
公益基金会变更为 B 公益基金
会，或将 A公益基金会中某个慈
善项目变更捐赠比例；作为受赠

者的慈善组织，如遇到违反法律

法规受到处罚或年检未达标，不

再具备受捐资质等触发变更和

解除条款的情形，捐赠方可以变

更受捐方或解除捐赠协议。

那么，已经购买储蓄型保险

且受益人指定为自己的，如果在

保险合同期限内，该受益人想尝

试转变为慈善保险模式，将受益

人变更为慈善组织是否可行？

暴栋表示，这完全可以，但

该行为属于个人行为。投保人将

“储蓄型保险”更改受益人为慈

善组织后，保险公司仍将基于原

先投保人购买的“险种”服务协

议履约，缺乏额外服务承诺，无

法实现慈善闭环。因为投保人在

原有“保障险”保单上更改受益

人后，有可能再次改回，这意味

着撤销权在投保人，无法承诺慈

善捐赠的不可逆性，这样投保人

得不到合约的约束。

探索慈善保险新模式

保险本意是稳妥可靠的保

障，后延伸成一种保障机制，用

来规划人生财务的一种工具。

2024年 6月，中国银保监会
公布数据显示，2023 年年底，保
险资金运用余额 28.16 万亿元，
比银行理财产品多出 1.36 万亿
元；银行理财产品规模同比下降

3.1%，保险资金余额同比增长
11.08%。

暴栋坦言，慈善保险的推出

并不容易，开发成本不小。保险实

现利息或收益的兑付，需要整套

精算及运营机制。“慈善保险不是

效益型险种，从产品开发角度来

看，一个产品的投保规模越大，开

发成本才会被分摊得越低。保险

公司选择研发慈善保险，不去做

更有市场效益的事情，这本身就

是保险公司机会成本的选择，而

保险公司研发慈善保险本身就是

一种社会责任担当。”

另外，保险产品受到相关机

构监管，有着最低销售件数即最

低销售额的要求，慈善保险作为

新生事物，社会公众接受需要一

个过程，前期所有参与慈善保险

项目的主体都投入了很多精力

和成本去培育市场，因此在市场

培育阶段和监管规定方面存在

一个赛跑。

暴栋表示，投保人无论是从

银行还是其他渠道在市场上购

买普通保险产品，销售业务员都

会有佣金。目前，慈善保险销售

的业务员没有佣金，属于公益志

愿行为。

暴栋认为，一些保险公司对

“慈善保险”意愿不强也可以理

解，因为在前期培育市场阶段，保

险公司会承担大量的开发成本，

如现有成熟渠道的合作模式，一

般需要有现存的客户资源保底才

愿意做，但慈善保险处于起步阶

段，前期投入成本需要覆盖，会给

一些保险企业带来压力。

记者通过网络检索发现，除

了今年 7 月这单慈善保险外，6
月 12日，中国人保寿险为中国
红十字基金会、中华社会救助基

金会的慈善捐赠人办理了“中国

人保寿险大爱传世终身寿险（分

红型）”产品投保，现场向慈善组

织交付慈善保险合同。

根据慈善保险的规则，慈善

保险的投保人与被保人应为同

一人。目前，慈善保险刚推出，仅

在北京市和广东省两地市销售，

在这两地工作生活的公众都可

以购买。

冶

野慈善+保险冶能擦出怎样的火花钥 近日袁一种慈善保险的新公益形式在业界流传袁投保人将
慈善组织作为受益人袁将捐赠人的保险权益转化为捐赠权益袁通过长年的保费续缴袁帮

助慈善机构解决未来现金流入不确定性痛点袁增加长期募款的可能遥
慈善方式推陈出新袁行善技巧多元有序袁让公益公约数发展到最大遥 从货币尧物资捐赠袁到不动

产尧遗产捐赠袁再到慈善信托尧股权尧著作权捐赠袁再到如今慈善保险捐赠噎噎一些低门槛尧便捷性尧
易操作的公益项目丰富着公益场景袁满足公众的公益需求遥

眼下袁慈善场景不断拓展袁在思考如何解决保险投保人公益落点尧慈善组织获得长期资金的合
作对象如何保障等问题时袁野慈善+保险冶的创新模式正在成为探路者遥

6月 12日袁人保寿险慈善保险在京启动


